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Depuis 1994, nous développons le CIOA, (Centre International d’Opportunités d’Affaires), un réseau global de facilitation d’affaires dédié :

· aux petites et moyennes entreprises qui cherchent des produits à distribuer, des débouchés internationaux et une croissance externe par partenariat,

· aux créateurs qui cherchent des concepts d’affaires dans la fabrication, dans la distribution ou les services, ainsi que des services d’accompagnement 

· aux collectivités qui cherchent des ressources, du soutien technique, des partenaires pour leurs politiques de développement ainsi que des outils pour améliorer leurs moyens opérationnels.

Ce sont les bénéficiaires du système.

Notre réseau est constitué de co-développeurs de tous les pays, qui :

· recrutent et qualifient les bénéficiaires du système

· recherchent pour leur compte des contreparties

· leur assurent des services de support.

Avec nos partenaires co-développeurs, nous mettons à la disposition des membres et clients bénéficiaires de notre réseau de facilitation d’affaires :

· une Banque d’Opportunités d’Affaires : bases de projets d’entreprises et micro projets clés en main 

· une Bourse d’Affaires internationales B2B, qui diffuse les produits, propositions d’affaires et de partenariats des offreurs

· une plate forme logicielle ERP hébergée permettant la gestion de bout en bout d’une entreprise et son interaction avec les autres participants de la Bourse d’affaires

· des services d’affaires : formation, représentation, sourcing, conseil, services IT

Ces prestations sont fournies aux  bénéficiaires en contrepartie :

· d’une adhésion qui leur ouvre droit à nos ressources mutualisées

· de frais pour les services d’affaires, qui sont offerts  à la demande 

Notre objectif est de créer dans chaque pays un Centre National, bénéficiaire d’une Licence exclusive qui va :

· exploiter directement une plate forme locale interconnectée au système global,

· développer son propre réseau de partenaires  co-développeurs

· Associés commandités : bureaux de liaison, chefs de projets

· Affiliés : Courtiers, chargés d’affaires, Apporteurs d‘affaires.

Nous portons à nos partenaires co-développeurs notre expertise née de 15 ans de pratique du commerce international en réseau, notre plate forme technologique propriétaire, notre portefeuille d’affaires, notre back office de support.

Le Centre d’incubation situé à notre siège à la Valette du Var sur la Cote d’Azur en France,  ouvre ses portes à tous les partenaires qui souhaitent bénéficier d’une immersion de courte ou longue durée pour mettre au point leur projet, se perfectionner à nos outils et méthodes, travailler avec les traders du siège sur des projets concrets qui peuvent leur être confiés ou bénéficier tout simplement d’un espace de travail. 
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Cet outil propriétaire est au cœur de notre système. Il permet à tous nos partenaires co-développeurs, quelle que soit la distance qui les sépare, de travailler en réseau, comme s’ils étaient dans le même bureau.  Ils peuvent ainsi collaborer pour l'aboutissement de transactions entre membres bénéficiaires de leur territoire ou secteur respectif. En s’apportant mutuellement des contreparties, chacun a la faculté d’intervenir comme apporteur d‘affaires de l’autre.

Nous fournissons à nos partenaires co-développeurs les outils appropriés pour les connecter à notre plate forme. Ces outils sont paramétrés en fonction de la position occupée par ce co-développeur dans le réseau.

Tout un chacun peut prétendre à devenir co-développeur du CIOA, que ce soit pour :

( Disposer de la faculté d’introduire ponctuellement une partie intéressée à acheter ou vendre grâce au système

( Ou pour faire carrière dans le réseau en développant un territoire, un secteur d’activité ou une entreprise 

Vous pouvez devenir partenaire co-développeur et tirer parti de notre plate forme de commerce collaboratif, pour générer des revenus : commissions, redevances, honoraires de services.
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1 – Diffusion d’abonnements à notre Bouquet de Services, l’offre de base.

Notre plate forme donne l’accès à un exceptionnel Bouquet de Services pour permettre à  tous les entrepreneurs de faire des affaires à l’international, en contrepartie d’une adhésion modique : à partir de 10€/mois.

· Entreprises intéressées à initier directement des transactions avec les fournisseurs référencés

· Chercheurs d’opportunités d‘affaires, 

· Créateurs, 

· Personnes en quête de revenus complémentaires.

Les abonnés de la plate-forme bénéficient d’un libre accès à :

· des opportunités d’affaires  sans intermédiaire : 

· profils de toutes les entreprises offreuses et demandeuses sans frais de mise en relation

· base historique des transactions d’import export de plus de 500 000 contacts avec leur historique de transactions (informations fiables extraites des déclarations douanières)

· infos-veille d’opportunités

· à des guides pratiques pour l’apprentissage et la pratique de l’import export

· procédures

· correspondance d’affaires internationales

· contrats type

· à des solutions de commerce électronique : 

· Fonctions de publication sur le réseau, 

· Site de vente en ligne

· des services de support :

· business hotline

· services de recherche

· L’abonnement : Tout ce qu’il faut pour faire des affaires est offert à partir des plates formes partenaires :

· Abonnement 2 ans : 240€ (10€/mois)

· Abonnement 12 mois : 168€ (14€/mois)

· Abonnement 6 mois : 98€ (16€/mois)

Les contenus de la plate forme sont alimentés par 

· les entreprises utilisatrices qui l’enrichissent de leurs produits

· les contributions des partenaires 

· le service éditorial du CIOA

Il suffit à nos partenaires d’assurer la promotion de leur plate forme pour générer des abonnements. 

2 – La Centrale d’Achat internationale : l’offre pour les Acheteurs 


Plus de 40 000 entreprises recrutées, déjà bénéficiaires de notre plate forme, l’utilisent pour proposer leurs offres. Vous allez pouvoir disposer d’un portail à votre marque vous permettant de diffuser ces mêmes offres.

Vous jouez ainsi le rôle d'une Centrale d'achat globale, tous produits, à même de répondre aux demandes les plus diverses des importateurs que vous capterez.  

En tant que partenaire, vous avez la faculté de diffuser l’ensemble des produits publiés, ou celles d’un secteur ou d’une entreprise en particulier.

En assurant la promotion de votre plate forme, vous aurez à recevoir les demandes des acheteurs,  

· et les transmettre au service commercial qui en assurera leur suivi

· ou assurer la négociation jusqu’au conclusion, si vous avez suivi les formations appropriées pour ce faire.

Une fois la transaction finalisée, notre back office assure la logistique, la sécurisation et les formalités. Il ne vous est donc pas nécessaire de maîtriser les rudiments du commerce international pour vous lancer et ce fonctionnement vous laisse toute la disponibilité pour la promotion de votre portail et la recherche de clients. 

Avec des centaines de kits d’entreprises clés en main,  vous serez à même de fournir aux créateurs des possibilités d’installations variées dans la fabrication, le conditionnement, la transformation, le service…

Notre Centrale d’achat s’adresse aux acteurs qui n’ont pas la capacité d’assurer elles mêmes les transactions internationales (manque de savoir faire, barrières de langues..), et qui souhaitent nous confier, en tant que commissionnaires à l’achat, la prise en charge complète et la sécurisation de leurs transactions.

Notre positionnement de commissionnaire à l’achat (nous travaillons en notre nom, pour le compte de donneurs d’ordres) vous confère une grande attractivité face aux acheteurs professionnels. 

Notre offre leur apporte un bénéfice substantiel en terme de prix, de transparence  et de diligence par rapport aux importateurs classiques qui travaillent pour leur compte en positionnant leur prix par rapport au marché. Nos clients peuvent, selon leur besoin, choisir d’être :

( Des adhérents, (recommandé aux acheteurs réguliers qui ont des achats de 80 K€ minimum/an). Ils s'acquittent d'une cotisation (3 800 € en première année, 5 000€ les années suivantes) et de commissions minorées et dégressives (7,5% à 1% applicable sur le volume annuel consolidé de leurs achats) 

( Les acheteurs ponctuels, qui, pour leur part, s’acquittent d’une commission dégressive de 15 à 2,5% sur le montant des transactions qu’ils nous confient.  


Les adhérents acheteurs peuvent en outre bénéficier sans surcoût de la mise à disposition d’une plate forme appelée « place de marché privée » avec des fonctionnalités spécialement conçues pour les ‘acheteurs’ : constitution de catalogue privé, référencement automatique des fournisseurs de leur secteur s’enregistrant sur nos places, suivi logistique, gestion de stocks, gestion des retours et de l’après vente, gestion financière de leurs achats-ventes, outils de gestion clients, de communication et de vente B2C, B2B… 


3 - Référencement des producteurs qui cherchent à vendre : l’offre aux Vendeurs

A partir de votre plate forme partenaire, vous allez pouvoir offrir aux fournisseurs la possibilité de :

· se référencer en déclinant leur profil, leur références, leurs conditions de vente, leurs cibles recherchées,

· créer leur catalogue en publiant sans limitation leurs produits à vendre, 

· leurs offres ponctuelles de déstockage,

· leurs offres de partenariats

· leurs offres d’agences

L’interconnexion de votre plate forme avec le réseau permet la diffusion des offres de vos fournisseurs globalement, enrichissant ainsi le catalogue des produits de la centrale d’achat, et  les possibilités de chaque partenaire de répondre aux besoins de ses acheteurs. 

Les bénéfices du référencement est offert gratuitement aux fournisseurs qui auront toutefois grand intérêt à souscrire aux options payantes :

( Les offres des fournisseurs gratuits ne sont accessibles aux acheteurs que contre frais de mise en relation (15 € unitaire ou abonnement)

( Pour 350 €/an l’option OPEN PROFIL donne à tous nos visiteurs accès à leur profil, sans frais de mise e relation,

( Pour 1 500 €/an, avec l’option VERIDICUS, ils bénéficient d’une visibilité accrue : label d’entreprise de confiance (après vérification de la véracité de leurs déclarations), traduction de leurs publications, bannière publicitaire à l’année, rédactionnel pour les valoriser, promotion sur les moteurs de recherche,

( Pour 5 000 euros et des honoraires mensuels de 500 à 1500 €, l’option VIC (very important company), leur permet de bénéficier d’un plan de promotion sur mesure avec la nomination d’un chargé d’affaires dédié pour sa mise en œuvre. 

( Les fournisseurs qui ne peuvent communiquer dans les langues étrangères, qui ne dispose pas le savoir faire pour des transaction internationales ou qui veulent rester anonymes, peuvent publier leur offres sous le couvert du système en choisissant l’option ‘Golden-Representation’. Nous traitons les demandes de leurs contreparties pour des  commissions de transactions à convenir. 

4 - Location de nos solutions logicielles hébergées (Web Provider)


Market & Network builder (M&NB), notre plate forme logicielle de commerce collaboratif, n’est pas seulement un réseau de portails ; c’est aussi une ‘web-factory’ qui permet de créer à la volée une solution de gestion intégrée parfaitement adaptée aux problématiques actuelles des PME. M&NB leur permet  de gérer leurs contenus et leurs communication :

( Internet : outils de création de  sites multiples pour leurs activités B2B, B2C, ou leur politiques d’affiliation (duplication de leurs sites à marque de leurs agents ou distributeurs)

( Intranet : fournit des fonctionnalités pour supporter tous les flux d’information de leur cycle d’activité tertiaire (achat, vente, logistique, stock, après vente, communication, gestion client, projet, gestion financière, rentabilité..) 

( Extranet : gestion individualisée de leurs relations avec leurs contacts, connexion avec nos places de marché pour publier leurs offres ou appels d’offres, interactions avec nos visiteurs 

De telles capacités ne sont normalement accessibles aujourd’hui qu’aux grandes entreprises qui disposent de budget important pour les technologies de l’information. 

Avec un tel outil, notre offre est au sommet de l’état de l’art des services aux petites et moyennes structures et déjà bien en avance sur le marché. Ainsi dotées, vos entreprises clientes sont déjà prêtes pour l’ère des transactions sans papier. 

Si M&NB a été créé pour les besoins de développement de notre réseau, nous le rendons disponibles à d’autres publics pour lesquels il peut spécialement être paramétré : 

· groupements professionnels, pour la réalisation d’écosystèmes communautaires

· collectivités locales dans le cadre de solutions de e-administration (e-démocratie)

· exploitants de services web : fournisseurs de services web commerciaux (centres commerciaux virtuels, web-agency,…)

La diffusion de M&NB vous génère :

· des commissions sur les droits de licence et les frais d’hébergement

· des honoraires de services que vous pouvez assurer : paramétrage, infographie, développements spécifiques, intégration de contenus, formation.  

5 - Développer son réseau de co-développeurs, gérer son quotidien :

Chaque plate forme partenaire dispose des fonctions permettant au son propriétaire, de : 
( recruter son réseau et créer des catalogues pour ses apporteurs d'affaires 

( Manager ses activités au quotidien : gestion clients, suivi d'opérations, communication, intermédiation, devis, facturation, vente en ligne, logistique.... 


( Interagir avec les autres partenaires du réseau, accéder aux services de support,  et être chez vous et partout à la fois ! 
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Nous avons conçu le CIOA comme une organisation globale, ouverte et autosuffisante. 

Nous mutualisons nos moyens avec nos co-développeurs avec qui nous partageons notre valeur ajoutée. Ces derniers contribuent aux charges de la structure par leur cotisation et frais de services, en fonction de leur position. 

1 – Les co-développeurs Affiliés

( Apporteur d’affaires :

Convient particulièrement aux personnes cherchant un complément de revenus.

Génère et qualifie des prospects à partir d’un ‘Master Catalog’ qui publie les produits des fournisseurs payants du réseau.

Adhésion : 120 Euros/an

Commission : 20% sur valeur ajoutée

( Courtier 
Courtier généraliste : 

Cette position est idéale pour le partenaire qui souhaite développer une activité consistante à partir de son domicile.

Activité : Exploite une plate forme de place de marché qui diffuse les publications du réseau.

· vend des abonnements,

· vend des services fournisseurs

· vend des services d’achat 

· et génère sa valeur ajoutée en fournissant ses prestations de services. Parmi ces prestations : la formation des bénéficiaires notamment à la prise en main de la plate forme M&NB mise à leur disposition, des services IT, des actions commerciales, des traductions…

Adhésion : 1 500 €/an 

Formation : négociation et gestion de la plate forme selon les standards du réseau

· 1 semaine : procédures, introduction à la plate forme (1450 €)

· 2 semaines : semaine 1 + maîtrise de la plate forme, génération de valeur ajoutée (1 950 €)

· immersion : semaine 1 et 2 + stage pratique (traitement d’affaires,  préparation au lancement) : 3 500 €

Commission : 

· 50% de la valeur ajoutée des services Réseau 

· et 100% de ses prestations de service.

Courtier Spécialisé (chargé d’affaires)

Cette position s’adresse à des partenaires capables de se consacrer à temps plein à l’activité, se déplacer et consacrer un minimum de budget marketing. 

Activité :

·  Développent à titre exclusif un mandat qui lui est confié sur un territoire

· assurent l’accompagnement au quotidien d’entreprises V.I.C. Avec seulement 3 entreprises accompagnées, le courtier intervenant collaborateur expert à temps partagé est en mesure de s’assurer des revenus confortables de cadre.   

Adhésion : 1 500 €/an - Formation : 1 450 € semaine

Commission : 60% de la valeur ajoutée 

Pour rejoindre le réseau en tant que co-développeur affilié, merci de compléter la formulaire en dernière page du présent document.

2 – Les co-développeurs associés 

Les Bureaux de liaison :

Convient aux personnes ambitieuses, généralistes, désireuses de jouer un rôle clé dans le développement de leur région.

Activité : assurent le développement et la propagation du CIOA dans leur territoire  :

· Ils diffusent les produits & services

· Ils participent à l’enrichissement éditorial du réseau en réalisant des contenus sur les richesses de leur région, (opportunités, secteurs clés, besoins, appels d’offres, annuaires…)

· Fournissent au réseau des services de représentation, vérification et qualification de contacts, investigations, démarches administratives. Les frais inhérents à ces services seront défrayés au bureau de liaison sur une base de frais réels, 

· Recrutent des partenaires co-développeurs.

· Assurent la notoriété du réseau sur leur territoire.

En devenant partenaire Bureau de liaison  associé, 

( Vous bénéficiez de nos méthodes et procédures pour générer des prospects, sécuriser vos transactions, animer votre réseau. 
( Vous disposez de l'usage de la Marque et pouvez faire valoir l'image positive du Groupe CIOA auprès des institutions, des groupements et des acteurs de toute importance. 
En tant que bureau de liaison, jusqu’à 70% de la valeur ajoutée générée en direct vous revient et des redevances réseau vous reviennent sur l’activité de votre territoire.

Dans les 3 prochaines années, nous envisageons ouvrir 150 Centres Régionaux autour de la planète et capter une part consistante des transactions d'import-export

Les Chefs de projets

Convient à ceux qui maîtrisent un secteur, capables d’embrasser un développement global.

Ces associés assurent le management d’un pôle vertical, en créant avec notre support une place de marché spécialisée sur Internet, avec l’objectif de développer son propre réseau.

Nous mettons au service des chefs de projet, nos ressources technologiques, notre savoir-faire, nos partenariats pour la réussite de leur projet. Chaque projet étant spécifique, le partenariat avec les chefs de projet est arrêté au cas par cas.

Les Licenciés Pays :
Pour coordonner tout cela, nous cherchons des Leaders, partout dans le monde pour créer des Centres Nationaux du CIOA. 

Partenaires clés, ils adaptent les ressources et produits à leur environnement local, définissent la stratégie pays, recrutent leur réseau local, fournissent le 1er niveau de support. D'après notre antériorité d'exploitation, un Centre CIOA est en mesure de réaliser 500 K€ de revenus après 18 mois pour atteindre jusqu’à 1,5 millions d'€ après 3 ans. 

Le partenaire Licencié devra disposer des ressources humaines, matérielles et relationnelles pour lancer, développer et encadrer son réseau local :

· budget marketing : adaptation des outils de vente et relations publiques

· traduction des contenus le cas échéant

· centre de formation

· personnes ressources 

Vous Voulez entreprendre en indépendant mais pas seul ?

Rejoignez le Réseau CIOA
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Compte tenu du rôle majeur des associés dans le déploiement du réseau, et leur fonction de représentation, nous avons bâtît pour eux une proposition d'affaires particulièrement avantageuse afin de faciliter l'engagement des candidats que nous qualifions.
Lorsque décidé, nous créons une société dans laquelle nous intervenons comme partenaire silencieux, et le partenaire comme gérant commandité, en charge des opérations. La coentreprise génère ses revenus de l’exploitation directe du système, de sous licences, et de l’activité des co-développeurs affiliés. Elle s’acquitte de redevances au Groupe CIOA pour le support fourni et le back-office.


En tant que partenaire associé vous percevrez vos revenus de gérant, basés sur l'activité de votre territoire ou de votre secteur et vos performances personnelles. 

Vous partagerez jusqu'à 66 % des dividendes de la coentreprise sur les bénéfices générés après paiement des charges. 
Pour les droits initiaux, vous bénéficiez d'un programme de financement qui vous permet de payer la part à votre charge sur le profit que vous tirerez des solutions que nous vous mettons à disposition. 


· 1 – Licence

Les droits de licence exclusive pour un territoire sont :

· de 50 000 € pour un bureau de liaison 

· pour les Licenciés Nationaux, définis en fonction du potentiel de leur pays. 

En tant que partenaire associé, vous avez à charge :

· un dépôt de bonne foi de 10% du montant des droits

· Le CIOA finance 50% contre sa participation dans la co-entreprise créée, 

· les 40% restant qu'il vous revient de payer sont financés par une partie de la valeur ajoutée que vous générez de l'activité. 


2 - Transfert de savoir faire :


Un montant forfaitaire est facturé pour stage en immersion au siège du CIOA et pour la formation continue. 

ET  MAINTENANT :
Si, à l'étude de cette information, votre intérêt initial se trouve confirmé, nous vous invitons à :

· Compléter le document de candidature ci après 

· Nous l’adresser avec votre lettre d’intention

· En y joignant votre CV
Nous restons à votre disposition et espérons vivement vous accueillir très prochainement au sein de notre réseau.


Cordialement, 

Pour le CIOA

Chantal Salinière


Retournez ce formulaire complété par fax au 33 (0)4 94 14 12 41 ou par courrier au Groupe C.I.O.A  – Le Nobel – avenue de l’Université . 83160 La Valette du Var - France ou par email cioa@cioa.com
Vous 

Nom & Prénoms : _____________________________________________________________________

Adresse : ____________________________________________Ville ____________________________

Code postal : ____________Téléphone : _______________________ Fax : _______________________

Email : __________________________________ Site Web : ___________________________________

Tranche d’âge : 20 - 35 ans /_/ 35 -50 ans/_/ 50 - 65 ans/_/ + 65 ans /_/

Niveau d’études : Primaire /_/ Secondaire /_/ Supérieur /_/ Technique /_/

Quelles formations avez-vous suivies ?

___________________________________________________________________________________

___________________________________________________________________________________

Quelle est votre activité actuelle ?________________________________________________________

Avez vous déjà été entrepreneur ? oui /_/ Non /_/ - Secteur ? __________________________________

L’êtes vous toujours ? : oui/_/ non/_/

Votre clientèle  : Grand public /_/ profession libérales /_/ Grands comptes /_/ administration/_/

Participez vous à un groupement professionnel ? Précisez _____________________________________

Votre rôle est-il actif oui /_/ non /_/ Préciser ________________________________________________

Objectifs 

Quel revenus escomptez- vous pour les 12 prochains mois ? /____/Pour les 24 prochains mois ?/____/ 

Votre objectif long Terme______________________________________________________________

Acquis :

Quelle a été votre expérience professionnelle jusqu’à présent ? 

__________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________

Quel est votre niveau de maîtrise de l’informatique ? Débutant /_/ Bon /_/ Avancé /_/

Quel est votre niveau d’aisance sur internet ? Débutant /_/ Bon /_/ Avancé /_/

Quel est votre niveau d’anglais ? Faible/_/ Je me débrouille/_/ Anglais courant /_/

Avez vous une expérience dans : /_/ l’import-export ? /_/ la Vente ?/_/ les services aux entreprises ?
/_/ la Formation ?/_/ le commerce électronique ? /_/ l’animation de réseau ?

Principal atout : ___________________________________________________________________
Principale contrainte : ______________________________________________________________

Collaboration

Quand seriez-vous prêt à démarrer dans une collaboration ?___________________________________

Si vous exercez actuellement une activité, serez-vous co-développeur en parallèle ? /_/Oui /_/Non

Combien de temps pourriez-vous attendre sans percevoir de revenus de l'activité de co-developpeur ? 

1 mois /_/ 3 mois /_/ 6 mois /_/ 12 mois /_/ 24 mois /_/

Position souhaitée : /_/ Apporteur d’affaires /_/ Courtier /_/ Chargé d’Affaires /_/Bureau de liaison /_/ Chef de projet /_/ Licencié National - Vous exercerez votre activité : à Temps plein /_/ à Temps partiel /_/ 

Qu’attendez-vous du CIOA ?

____________________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________

Formation

Souhaitez vous vous inscrire aux cycles de formation professionnelle du CIOA ? oui /_/ non /_/

Nature : niveau 1 (1 semaine) /_/ niveau 2 (2 semaines)  /_/niveau 3 (8 semaines) /_/  

Objectif : _____________________________________________________________________________

Souhaitez vous recevoir des propositions d’hébergement durant votre séjour au CIOA ? oui /_/non /_/

Quand pourriez vous être disponible pour une formation : ______________________________________

Pour commencer 

il y a –t-il un secteur ou produit ou affaire que vous souhaitez développer . Par ordre de priorité ? 

1____________________________________________________________________________________

2 ____________________________________________________________________________________

3____________________________________________________________________________________

Comment envisagez vous développer ce (s) produit(s) – joindre si besoin note annexe

______________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________
Votre budget pour vous lancer /_____________/[image: image2.png]
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Les développeurs du CIOA sont convaincus qu’en aidant les gens à se lancer en affaires, en les assistant pour qu’ils réussissent et s’ouvrent à une vision internationale des affaires, ils participent de façon fondamentale et essentielle à la paix sociale et à la liberté individuelle.





�  Donner à tous les moyens d'accéder à l'autosuffisance, sans regard à la race, la religion ou la situation économique et sociale est la mission du CIOA





Au CIOA, nous nous efforçons d’atteindre l’excellence dans tous les aspects de nos affaires, sans jamais évoquer l’excuse du manque de moyens. Notre engagement d’excellence ne laisse pas place à la médiocrité.





Ainsi, nous nous dédions à l’amélioration constante de la qualité, la variété et la substance de nos produits, outils et services.











Une puissante méthode de création de richesse, basée sur :





Une stratégie de mise en synergie de compétences


Une utilisation accrue des ressources modernes d’information et de communication


Un programme de création de co-entreprises  permettant l’implication réelle de nouveaux partenaires, la réunion de moyens financiers inaccessibles autrement aux entités isolées et à la mutualisation du risque d’entreprise.





dans le but de rechercher et générer continuellement de la valeur ajoutée, pour tous les partenaires impliqués, à quelque niveau  que ce soit, en valorisant le portefeuille d’affaires de l’organisation. 

















CREER UN RESEAU QUI SOIT CAPABLE DE PERMETTRE A CHACUN DE DEVELOPPER SES CAPACITES POUR ATTEINDRE UNE AUTOSUFFISANCE FINANCIERE, DANS UN CADRE FAVORISANT LES ECHANGES ET LA SOLIDARITE
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